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Pouzité stroje
jako vyhodna alternativa

Zacatkem Cervna letodniho roku probéhne v Dlsseldorfu celosvétové nejvétsi a nejvyznamnéjsi mezinarodni

veletrh technologii a stroju pro tisk a dokonéujici zpracovani grafického primyslu drupa 2016, ktery predstavi
Sirokych vybér novinek, ale i pouzitych stroja.

Tento veletrh je vitanou pfilezitosti

k vybéru a ndkupu novych stroji pro
vSechny tiskarské provozy, které si
vytvorily dostate¢né finanéni rezervy,
nebo kterym se podafilo ziskat euro-
dotace na modernizaci pfipadné kapa-
citni rozSifeni svého technologického
vybaveni. V souvislosti s modernizaci
se na trhu objevi mnozstvi pouzitych
a tedy levnéjsich stroj a zafizeni, kte-
ré budou nabizeny k odprodeji a které
se mohou stat pfilezitosti pro ty firmy,
které o nakupu novych stroji neuvazo-
valy anebo rovnéz pro ty, které kupuji
pouzité jen nékteré druhy stroj.
Vykupem a prodejem pouzitych stroj
a zafizeni se zabyva spole¢nost Ma-
chinery Europe, ktera na trhu funguje
jiz od roku 2000. Zaujima predni misto
mezi firmami obchodujicimi s pouzi-
tymi polygrafickymi stroji v Ceské re-
publice a v celé stfedni Evropé. Vykup
stroji uskutecriuje u nés a také v Pol-
sku, Madarsku a na Slovensku. Stroje
dale nabizi a prodava nejen v téchto
zemich, ale prakticky po celém své-
té. Mezi nejvétsi odbératele pouzitych
polygrafickych strojii patfi Indie, Cina,
Turecko, Ukrajina, Rusko, Brazilie,
Nepal, Pakistan, Nigérie a Kolumbie.
Machinery Europe se na veletrhu dru-
pa ucastni jiz potfeti a podle dostup-
nych informaci bude jedinou obchod-
ni firmou s pouzitymi tiskarskymi stroji
ze stredni a vychodni Evropy, ktera
bude mit svij vlastni stanek na tom-
to veletrhu. Na drupé ji najdete mezi
ostatnimi celkové 88 firmami tohoto
zameéreni z celého svéta v hale 13,
stanek D87.

Prodej i nakup pouzitych polygrafic-
kych strojli a zafizeni neni jednoducha
zéalezitost. Mnohdy se jedna o ¢ast-

ky v desitkach i stovkéach tisic eur

a proces provazeji urita mezinarod-
ni pravidla a obchodni podminky. Pro-
to jsme majiteli a vykonnému rediteli
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spole¢nosti Machinery Europe Davidu
Frankovi polozili nékolik otazek.

Jaka je v soucasnost situace

na trhu pouzitych polygrafickych
strojt?

Nase firma priibézné a dlouhodobé
mapuje situaci na tomto trhu z hledis-
ka nabidky i poptavky. To je pro uspés-
nost naSeho podnikéani naprosto kli¢o-
vé. V posledni dobé nabidka vyrazné
pfevySuje poptavku, coz ma samo-
zfejmeé vliv na ceny. S roz&ifovanim
internetu prace pro tiskarny stale po-
malu ubyva, takze zajem o rozSifova-
ni kapacit nakupem dalSich strojd neni
az tak velky. Zdaleka uz v této oblasti,
tfeba z hlediska ofsetového tisku, neni
takovy boom, jaky byl napfiklad pred
20 lety. Projevuje se nastup digitalni-
ho tisku, ale tfeba obalovy a katonazni
tisk moc velky ubytek zakazek dosud
nezaznamenal, mozna dokonce roste.
Dostupnost pouZzitych strojl je tedy tr-
vale velka a je z ¢eho vybirat.

Pro koho je nakup pouzitého stroje
vhodny, komu byste ho nejvice do-
porucil?

Pouzité stroje jsou vhodné prakticky
pro jakoukoliv tiskarnu, i pro ten nej-
naro¢néjsi tisk ¢i finalni zpracovani.
Nezalezi pfili§ na tom, jestli tisk pro-
biha na novém nebo pouzitém stroji,
ale na tom, jestli je tento stroj schopen
v pozadované kvalité a odpovidajici
rychlosti takovy tisk produkovat. Pokud

je tiskovy stroj v pozadovaném vyba-
veni vybran spravnym zpUsobem, tak
je v podstaté mozné eliminovat témér
vSechna rizika jeho pofizeni na mini-
mum. Jednim z nejpodstatnéjsich hle-
disek pfi tomto vybéru je, jaky byl jeho
puvodni majitel, kolik téch majitelt cel-
kem bylo, jakym zplsobem se strojem
zachazeli, kolik ma najeto, jestli dosta-
val potfebny servis a udrzbu a samo-
ziejmé je jasné, ze ¢im mladsi takovy
stroj je, tim Iépe. Da se fici, ze rizika
jsou minimalni pfi stafi stroje 1-3 roky.
Ze starsich strojl uz je tfeba peclivé
vybirat, ale existuji i tfeba dvacetile-
té stroje, které jsou v tak fantastic-
kém stavu, Ze je mozné predpokladat,
ze vydrzi dalSich 20 let.

Hlavni rozdil mezi nakupen nového

a pouzitého stroje spociva v posky-
tované zaruce. My jako obchodnici

s pouzitymi stroji nemUzZeme prevzit
odpovédnost za stroj, ktery jsme sami
neprovozovali. Jsme schopni nabid-
nout pouzity stroj za desetinovou cenu
nového, ale garanci za tento stroj po-
skytnout nelze. Tedy samoziejmé, po-
kud ji pavodni majitel nenabidne sam,
respektive pokud nepfistoupi na to ur-
Citou garanci poskytnout ale to se déje
velice zfidka a takovéa garance je zpra-
vidla velice kratka, obvykle jen tfimé-
siéni. Proto je velmi dllezité, do jaké-
ho smluvniho vztahu vSechny strany
transakce vstupuji. Pro nasi spole¢-
nost je velice dllezité mit se zakazniky
dobré a korektni vztahy a budovat si
tak kvalitni renomé. NaSe zakazniky si
nedovolime oklamat. PFi nakupu stro-
je hned na zacatku zprostfedkovava-
me odborné mechaniky, ktefi dokazou
technicky stav daného stroje posoudit
a zhodnotit. To patfi k eliminaci rizik,
ktera maji mit maximalni uroven, idedl-
né az 95 %, ovsem nikdy neni mozné
tato rizika vylougit uplné, tfeba z dlvo-
du pfipadnych skrytych vad. Rovnéz
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je dllezity pravni vztah véci, tj. Kdo

je skuteénym majitelem stroje a zda
se na néj nevztahuji néjaké zastavy,
vécna bfemena €i jiné tzv. pravni vady,
napfiklad Upadek hrozici celé firmé.
Servis, ktery zakaznikdim poskytuje-
me, probiha tedy v nékolika Urovnich
podle vybraného stroje a jak je patrné,
nékdy se jedna i o jisty druh investiga-
tivni €innosti.

Uz jste se letmo zminil o ceno-

vé urovni pouzitych stroju. Jaky je
rozdil ve vysi investic do nového

a do pouzitého stroje?

Rozdil je samoziejmé velky, proto-

Ze pouzité stroje mohou mit polo-
viéni, ale také tfeba jen desetinovou
cenu. Po prvnim roce provozu nového
stroje jeho cena klesa podobné, jako
tomu je napfiklad u automobilQ, zhru-
ba 0 10-20 %. Z toho vyplyva, ze po-
kud nékdo vlastni a provozuje kvalitni
stroj, tim Iépe zhodnocuje své financéni
prostredky, protoze investice do nové-
ho stroje je velka a cena, kterou do-
stane za nahrazovany pouzity stroj

je naopak nizka. Tedy pokud neziska

eurodotaci, potom je to asi o né¢em
jiném. Eurodotaci je mozné ziskat

i na nakup pouzitého stroje, ale existuji
urcita omezeni z hlediska stari takové-
ho stroje. Obvykle to stafi je omezeno
na 2-3 roky, maximalné pét let.

Jakeé sluzby zakaznikiim spole¢nost
Machinery Europe nabizi?
Vykupujeme a prodavame pouzité po-
lygrafické stroje rizného stari. Od ma-
lych po velké, od jednotlivych strojl
az po technologické celky. Do na-

Sich sluzeb patfi technicka inspekce
stroje, ocenéni a konzultace tykajici
se konkrétniho stroje, dale demontaz,
stéhovani a doprava k zakaznikovi,

a pokud je zajem, také opétna insta-
lace a zaskoleni obsluhy. Nevénujeme
se ale servisu téchto strojl a repa-
sim. Pro Ceské a slovenské zakaz-
niky jsme schopni zprostfedkovavat
také financovani, ale nedavame stroje
do pronajmu. Samoziejmosti jsou také
jiz zminéné pravni sluzby, pfipravuje-
me pfislusné smlouvy. Vyjednavame

s obéma stranami, snazime se elimi-
novat rizika. Nabizime také piny servis

v prodeji konkurzni podstaty, pokud
takova fizeni vyhrajeme, a majitelim
leasingovych spole¢nosti pro které
jsme schopni stroje ocefovat pfi je-
jich prodejich nebo od nich vykupovat
na sklad.

Co od své ucasti na veletrhu drupa
ocekavate?

Nase expozicebude mistem pro se-
znamovani a navazovani mezinarod-
nich kontakt( a spoluprace s pro-
davajicimi i kupujicimi, a to s témi,
ktefi se k prodeji &i nakupu pouzi-
tych stroju vyhledové chystaji. Chci
vyzvat vSechny majitele a manazery
tiskaren z Cech i ze Slovenska, aby
se na drupu vypravili a navstivili nas
stanek. Zvlasté se pak obracim na ty,
ktefi se chystaji néjaky stroj prodat:
Nabidnéte nam vas stroj pravé nyni,
pfed drupou, ktera se bude opét konat
az za tfi roky. Je nejvyééi ¢as dat nam
védét a tim zvysit své Sance na prodej
vaseho pouzitého stroje. Na veletrhu
ho zarfadime do nasi nabidky a bude-
me mit moznost pro né&j najit nejvhod-
néjSi kupce za pfijatelnou cenu. u
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Navstivte jednodenni kontaktni veletrh
Marketing Mix v Hradci Kralové. Vystavovatelé
zde predstavuji horké novinky, nové napady,
technologie, seznamuji navstévniky s Gcinnosti
svych médii nebo s celkovou nabidkou. Mate-li
také co nabidnout, jste vitani jako vystavo-
vatelé. Jako navstévniky zveme marketingové
manazery firem a profesionaly z reklamni
branze.

Soucasti veletrhu Marketing Mix v Hradci
Kralové jsou konferencni aktivity - program
nawww.omnis.cza www.marketing-mix.cz.
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